
清华大 

学一个实战落地的实战派销售培训讲师 
一位用生命去讲课的培训师 

1 套销售方法论10+年销售管理生涯 | 1000+ 场演讲 | 100 万+ 学员 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

   



背景荣誉 

◆ 中国销售培训首选教练； 

◆ 中国顺人性销售第一人 

◆ 销售届独创《狙击手销售法》创始人 

◆ 《顺着人性签大单》作者 

◆ 中国销售与管理培训实战讲师； 

◆ 多家企业销售陪跑顾问 

◆ 课程涵盖：项目型销售、渠道型销

售、外贸型销售、门店型销售、电

商型销售、会议型销售、销售谈判、

销售管理、销售铁军团队打造等课

程，十年专注系统化销售铁军团队

打造。 

 

孟华林老师简介 
 

 

 

 

  

 

  

 

 

 

 

 

 

 

他，10 年磨一剑， 
专注与专业让“孟华林老师”备受欢迎！ 

他，10 年如一日， 
效果与口碑让“孟华林课程”倍受肯定！ 

 

 
孟华林老师课程体系 

中国顶级销售工培训专家孟华林老师凭借多年来的铁军团队打造和销售管理培训

的实战经验开发系列富有使命感和极具震憾力的销售团队培训课程，旨在建立“中国销

售标准化工程”，为中国的企事业单位提供一整套可操作性的销售培训方案，缔造中国

优秀销售员的职场核心竞争力，引领中国优秀企事业单位进入销售培训新时代！ 

杜绝市场上单纯的依赖一招一式的经验教学体系，因为经验无法被复制，依托孟华

林老师独创的【狙击手销售法】【铁军团队打造三板斧】从态度、行为、技巧三维一体

的销售方法论教学模式，课程中采用【情景案例视频引导】+【实操方法工具落地】+

【团训游戏体验启发】，从学员输入、内化、输出全方位保障培训落地。 

 



  



欲获取以上课程大纲请电联：孟老师本人 13271942999   助理：李静 18323003579 

 

孟华林老师培训特色与风格 

 

孟华林老师受邀于全国数十个城市的培训咨询机构合作进行全国巡讲，举办 1000+

多场的销售培训课程，服务了近 10000+家企业，现场聆听的学员超过 100 万+人

次，连续 10 年全国排课量遥遥领先。 

销售实战派 



 

孟华林老师拥有极高的演讲授课技巧，其演讲行云流水，大气磅礴，众多案例信手拈

来，内容精彩纷呈，他善于运用启发式授课风格，注重实战、实用和实效性，拒绝空洞、

说教与虚华，语言幽默风趣，富有激情、现场感染力极强，全力以赴，把演讲培训视为一

种使命！所到之处，学员们无不被他“用生命的激情和力量做演讲”所震憾和感动，好评如

潮。 

【培训特色】三位一体咨询式培训模式 

课前 通过问卷调研、需求沟通，深度挖掘企业问题，一对一定制内训方案 

课中 

首创还原销售及工作场景，大量销售案例视频、录音教学。透过销售能力测评以学员问

题为中心，以业绩突破为主线，真正突破学员的困惑与障碍，并辅以策略 、工具为落地

执行计划 ，真正帮助学员突破瓶颈，提升业绩，并非市场上一招一式的经验技巧教学，

经验无法被复制，而是采用有闭环的系统性销售方法论。  

课后 定期为学员答疑解惑，持续推动学员业绩改善   

效果  杜绝课堂很激动，回去不会用，确保真正促进业绩提升 

 

————为什么选择孟华林老师？———— 

幽默风趣，富有激情，全程互动，趣玩趣学。

不谈理论谈感受，不谈观点谈观察，让学员

体验“动”的热情，体验“说”的快乐，体验“学”

的乐趣。 

 
孟老师秉承“讲我所做，做我所讲”的理念，

他的内容完全来自于本人及团队多年潜心

钻研、创新体验与实践经验，并经广大学员

亲身运用落地践行，影响巨大，受用终生。 

   

孟老师博览群书，经常演讲与写作，用输出

倒逼输入，授课旁征博引、妙语连珠、信手

拈来。他同时也是段子手，金句频出，让学

员“听得有味”、“听得有料”、“听得有劲”。 

 

孟老师授课以解决实际问题为目标，理论

联系实际，完全从课程的实用性出发，系统

讲授“心法”与“方法”，以心法为基础，用方

法来落地，拒绝空洞、说教与虚华。 

   

讲课实力派 
 

有趣 

实用 有料 

实战 



孟老师始终坚持体验式培训“有效果比用道

理更重要”的教学理念，追求从“理念”到“行

动”再到“习惯”持久性改变，上午学完下午

用，呈现实实在在的学习效果。 

 

孟老师精心设计了课程每一个示范与演练

环节，通过学员亲身实操体验，现场辅导，

手把手教学，即学即用，让学员现场动手、

动脑、动心，在学中做，在做中学。 

 
学员感言 

孟老师是我见过的最杰出的企业培训师之一，我们的销售团队有经验但是没有做总结和提炼，更没有把流程

方法具体呈现，所以导致了我们的业务团队在增员困难，增员后又没办法系统的带教，只能给到一些零散的经

验，我们内部的培训体系虽然完善，但是基本上能把销售思维、销售技巧、销售话术全线打通的还没有，孟老师
的销售培训值得推荐。                   

 ——中国平安   重庆区培训负责人   李小明 

 

孟老师可谓是真正的实战派讲师，工具、方法、策略非常到位、非常有效，对我们大客户攻单帮助非常大，

上了孟老师两天课程，我们就决定预定了孟老师 12 天课程，让 400 多销售人员全部接受孟老师的训练。 

                                                            ——兄弟装饰集团   总经理   张伟 
  
国内真正有实战销售经验的老师凤毛麟角，孟老师实战经验和理论水平深厚，给我们集团的招商项目带来

了全新的思维，我们聘请孟老师为我们的常年营销顾问，指导我们全国大客户市场的规划与推进。更加快速的
把重庆火锅推向世界。 

      ——邦辉餐饮集团   董事长   李启文 

 
 
孟老师的培训正应了一句话，培训行业的真正大龙是潜伏在水下的，我们庆幸认识了孟老师，但我们遗憾

认识太晚，如果早一天结缘孟老师，我们就能早一天拿下更多的项目，我们就能迎来更多的鲜花和掌声。 
——顺丰速运（重庆）   王自鹏 

 

原来我们在大客户项目推进中，总有些事情举棋不定，抓不住方向，孟老师不仅给了我们明确的方向，清晰
的思路，而且给了我们非常有效的方法，让我们以后销售推进中方向明确，态度坚决，照孟老师的思路和方法打
下去，我敢说没有拿不下的客户。 

——庆华集团   陈相雨 
 

这两年我们商场各品牌商户不是担心流量问题，而是担心客户来了怎么把客户签了的问题，面对巨大的推广

成本，客户来了却无法转化，丢的大单越来越多，我们请了很多老师，但总感觉隔靴挠痒，孟老师的两天课，让
我们顿时开了窍，帮助我们找到了问题的根本，点明了问题的根本症结，相信有老师的辅导，我们会越走越好。 

——红星美凯龙   刘贤超 

公司做外贸也有些年头了，一直在市场上寻找即懂外贸又懂销售的老师，企业花了大量的成本获取到的外贸

客户，销售人员只会做询盘报价跟单，完全靠低价赢得客户，机缘巧合接触到了孟华林老师，经过简短的交流我
确信这就是我要寻找的外贸销售培训老师，随后安排了一场内训课程，员工收获很大而且透过培训后有 80%的员

工都拿到了结果，目前以及和孟老师达成年度合作，每个季度都给我们的外贸团队做培训，我们的企业也从真正
意义上实现了从态度、行为、技巧上的蜕变，企业订单也越来越多，关键利润也越来越高！                   

 ——河北冠亚金属制品集团   陈伟 

 

实操 训练 



 
接受孟华林老师培训过的企业（仅列极少客户，排名不分先后） 

 
 

 

【大客户销售+终端销售】银行 中国银行、中国农业银行、中国工商银行、中国邮政储蓄

银行、中国建设银行、中国交通银行、重庆银行、晋商银行、湖北银行、重庆农商银行….. 

【大客户渠道型销售】物流、通信、邮政、证券、保险 中国移动、中国电信、

中国联通、顺丰快递、圆通快递、京东物流、及食商贸、泰康人寿、人寿保险、平安人寿、新华保险、太平洋

保险、阳光保险…… 

【终端销售+渠道型销售+项目型销售+外贸型销售】医疗、保健、化妆品
中国中药、重药集团、正安伯特医疗器械、达力德医疗器械、白云山制药、蛮龙大药房、爱尔眼科、勤嘉博

美业、简美曲线、、珂奥美业集团…… 

【终端零售+渠道型销售】建材家居、装饰、服饰业美的集团、兄弟装饰、鲁班

装饰、玛格家居、道尔装饰、撑赞装饰、红星美凯龙、居然之家、重百电器、苏宁电器、国美电器、全友家私、

圣象地板、箭牌卫浴、安华卫浴、雪歌服饰、美特斯邦威、麦娇奴服饰、百成汇服饰、百貂汇、安踏、双虎家

私…… 

【渠道型销售】烟、酒、食品行业 四川烟草、五粮液集团、茅台集团、五星酒业、酒神

集团、泸州老窖、古井贡酒集团、蒙牛、中粮集团、重庆粮油集团、邦辉餐饮、铮阔食品、九六商贸、华料食

品、保宁醋、小天鹅火锅、周师兄火锅、通远门火锅、十七门火锅、重庆市火锅协会、粮之源集团、五常大米

总部…… 

【内销+外贸】IT、科技、电子业 阿里巴巴、腾讯、百度搜索、360 搜索、美团、大华股

份、福耀玻璃、方正电脑、中关村科技、七喜电脑、神州数码、佳杰科技、技嘉科技、智星软件、智达通信、

云讯通智能、华腾技术、西部数据（香港）、中兴力维…… 

【内销+外贸】汽车、机械业 长安汽车、吉利汽车、三一重工、正泰集团、德力西电器、泰

山电缆、远东电缆、鸽牌电缆、重庆明珠机电、科远自动化…… 

【项目型销售】地产、多元化产业 碧桂园集团、万科集团、协信天骄物业、链家、我爱

我家、桥达集团、红融强集团、惠田实业、信华集团、新新集团、融通商贸集团、安兴汇东集团、华联集团、

泰康科技…… 

【项目型销售】电力、能源业 攀钢集团、扬州化工、洛阳电力、开封供电、周口供电、扶

沟供电、福建福能风力发电、牛山煤业、攀枝花新白马矿业、乌海凯洁燃气公司、金马能源集团…… 

【企事业单位】医院、卫生系统、事业单位重庆重钢医院、四川成都长城肾脏病医

院、四川绵阳协和医院、四川乐山区中医院、贵州六盘水安居医院、南京市第一人民医院、天津市武警医院、

长沙市中医院山西现代妇产医院、都江堰红十字医院、天水秦州区税务局…… 



铁军系列课程近期部分案例： 



 

 



 

 

销售教练孟华林，培训常青树，销售实力派！ 

未曾君临，已被传说！ 
不是所有的经历都叫“传奇”； 

不是所有的开创都叫“颠覆”； 

不是所有的员工都叫“铁军”； 

不是所有的培训都叫“实战”； 

因为，不是所有的销售培训主讲都叫“孟华林”！！！ 

定课热线：13271942999    18323003579 

➔ 请孟华林老师做销售培训，说明您对员工培训是认真的！ 

➔ 销售培训，请认准“销售教练孟华林”，大家公认都知道！ 

2023 年，期待与您的合作…… 


